
Ihre Hauptaufgaben

– Aktiver Ausbau der Marktpräsenz in den Zielgruppen Fach- 

planer, Heizungsbaubetriebe und Bauträger

– Ausbau vorhandener Kontakte und daraus entstehender regio-

naler Vertriebsnetzwerke

– Sicherstellen der regionalen Marktdurchdringung

– Präsentation und Erläuterung der Produkte, Leistungen und 

technischen Lösungen

– Betreuung, Durchführung von regionalen Schulungen, Events, 

Messen, Workshops

– Baustellenbetreuung

– Umsatz- und Margenverantwortung

Ihr Anforderungsprofil 

– Ihre beruflichen Wurzeln liegen in den Bereichen Heizung,  

Klima-Lüftung oder anderen technischen Produkten aus dem 

Bauhandwerk 

– Sie verfügen über Erfahrungen im zwei- oder dreistufigen Ver-

triebsweg in der Bau- und Gebäudetechnik und bringen Markt-

kenntnisse und ein vitales Kundennetzwerk mit

– Idealerweise verfügen Sie bereits über Kenntnisse und Erfahrun-

gen mit Fußbodenheizungssystemen

– Sie haben Freude am aktiven Verkaufen und können gut mit 

Menschen umgehen

– Sie sind strukturiert, zielorientiert, erfolgsorientiert und verfügen 

über ein gutes Organisationsvermögen

– Ausdauer, Ehrlichkeit und Fleiß sind Ihre herausragenden  

Charaktereigenschaften

– Sicherer Umgang mit Office Anwendungen und CRM – Systemen

Was wir Ihnen bieten

– Die Gelegenheit, sich in einem leistungsstarken und innovati-

ven Unternehmen zu verwirklichen und sich beruflich weiter zu 

entwickeln

– Eine Unternehmenskultur, in der Ihre Ideen gefragt sind und 

Ihre berufliche Qualifikation kontinuierlich und zielgerichtet 

gefördert wird

– Ein zukunftssicherer Arbeitsplatz in einer Wachstumsbranche

– Ein attraktives, leistungsorientiertes Gehalt, inklusive eines 

auch privat zu nutzenden Firmen Pkws, gepaart mit einem gu-

ten, durch Werte geprägten Betriebsklima 

Rahmenbedingungen

Beginn der Tätigkeit:   ab sofort

Jahresurlaubsanspruch:   30 Tage

Arbeitszeit:      40 Stunden Woche

Beschäftigungsverhältnis:  unbefristet

Zum nächstmöglichen Termin suchen wir Sie als:
Gebietsverkaufsleiter Nordrhein-Westfalen (m/w/d) 
Fußbodenheizung & Estrich

ATHE-Therm Heizungstechnik GmbH

Langes Feld 19 | 31860 Emmerthal

Tel:   +49 (0) 5155 950-0

Fax:  +49 (0) 5155 950-66

Mail: karriere@athe-therm.de

Ihre Ansprechpartnerin ist

Frau Jessica Hennemann

Bewerben Sie sich bei uns

Bitte beachten Sie: Sollten Sie Ihre Bewerbung in digitaler Form einreichen, 

können wir aus Sicherheitsgründen nur Dateien im pdf-Format akzeptieren. 

Gegründet im Jahr 1983, ist die ATHE-Therm  
Heizungstechnik GmbH heute einer der füh-
renden Hersteller von Fußbodenheizsystemen 
in Deutschland. Wir beschäftigen etwa 
180 Mitarbeiter an vier Standorten in Em-
merthal, Würzburg, Berlin und Waldsassen. 
Seit mehr als 35 Jahren entwickeln, planen und 
verlegen wir als familiengeführtes Mittelstands- 
unternehmen europaweit innovative und nachhaltige 
Systeme für Fußbodenheizung und Estrich. 


